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Merci de ne pas imprimer ce dossierDOSSIER DE DEMANDE DE FINANCEMENT


1. INFORMATIONS GÉNÉRALES


NOM DES CRÉATEURS :

NOM DE L'ENTREPRISE :

ACTIVITÉ :


NATURE DU PROJET : 	
	☐ Création
	☐ Reprise (compléter l’annexe - focus reprise)
	☐ Croissance de + de 3 ans (compléter l’annexe - focus croissance)
	☐ Croissance de - de 3 ans (compléter l’annexe - focus croissance)

Franchise ? 	☐ Oui (compléter l’annexe - focus franchise)
	☐ Non

Projet Innovant ?	☐ Oui (compléter l’annexe - focus innovation)	
	☐ Non

En cas de financement, êtes-vous intéressé par l’accompagnement d’un parrain (bénévole d’IPA) ?	☐ Oui
	☐ Non



AVIS DU COMITE TECHNIQUE
	
Avis du comité
	
Retour du/des porteur(s)


	NEANT

	


2. PRÉSENTATION DU CRÉATEUR
Renseigner une fiche par porteur de projet et/ou associé (faire des copier-coller si nécessaire)
[bookmark: informations-personnelles]Informations personnelles
Nom d’usage : 

Nom de naissance :
Prénom :
Date de naissance : 	Lieu de naissance : 
Nationalité :
L’un de vos deux parents est-il de nationalité étrangère ?	☐ Oui 	☐ Non
Adresse : 
Code postal : 	Ville : 
E-mail : 	Portable :
[bookmark: situation-familiale]Situation familiale
Statut :	☐ Célibataire	☐ Marié(e)	☐ Concubinage
	☐ Pacsé(e)	☐ Divorcé(e)	☐ Veuf(ve)
Régime matrimonial ou Régime du PACS : 
Nombre de personnes à charge : 	Préciser les âges : 
Situation professionnelle du conjoint : 
Profession du conjoint : 
[bookmark: situation-immobilière]Situation immobilière
	☐ Propriétaire 	☐ Locataire 	☐ Hébergé à titre gratuit
[bookmark: situation-financière]Situation financière
	REVENUS
	Montant mensuel (€)

	Salaire
	€ 

	Salaire conjoint
	€

	ARE
	€

	Autres (précisez)
	€



	CHARGES
	Montant mensuel (€)
	Date de fin

	Loyer
	€
	

	Crédit Immobilier
	€
	

	Prêt Consommation
	€
	

	Autres (précisez)
	€
	


[bookmark: situation-professionnelle]

Situation professionnelle
	☐ Étudiant	☐ Salarié	☐ Indépendant	☐ Retraité
	☐ Rupture conventionnelle en cours
	☐ Demandeur Emploi > 1 an 	Date d'inscription France Travail : 
	☐ Demandeur Emploi < 1 an 	Motif d'inscription France Travail : 
	☐ ARE 			Montant (estimation) : 			€
	Date de fin de l'indemnité : 
	Choix de l'aide du pôle emploi : 	☐ Versement du capital	☐ Maintien partiel de l'aide
[bookmark: autres-infos]Autres infos
☐ Situation de handicap	Si oui, inscrit à CAP Emploi ? ☐
☐ Inscrit à la mission locale
[bookmark: aides-sociales]Aides sociales
	☐ RSA	☐ ASS 	☐ AAH 	☐ PARE
[bookmark: niveau-détudes]Niveau d’Études
	☐ Sans diplôme	☐ CAP	☐ Bac	☐ Bac+2	☐ Bac+5 et plus
NB : Veillez à fournir votre CV
Motivations et perspectives
Indiquez les raisons qui vous poussent à créer : pourquoi dans ce domaine, pourquoi maintenant ? Et pourquoi faites-vous appel à IPA ?
	







Comment voyer vous l'évolution de l'entreprise à 3 ans ?
	











3. PRÉSENTATION DE L'ENTREPRISE
[bookmark: présentation-de-lactivité]Présentation de l'Activité
Présentez votre concept et expliquez en quoi consiste votre offre : vos produits et prestations.
	







Quelle est la législation en vigueur (Permis, assurances, diplômes, agréments...) ? Le cas échéant, y-a-t-il des contraintes légales et réglementaires liées à votre secteur d’activité ?
	







Présentez vos process de fabrication, votre positionnement en termes de gamme, ainsi que vos circuits de distribution (modes de vente).
	







Horaires d’ouverture des magasins ou des bureaux.
	







Capacités d’accueil ou de production (ex. : nombre de places pour un restaurant)
	







[bookmark: positionnement-commercial]

POSITIONNEMENT COMMERCIAL
[bookmark: définition-du-marché-et-de-la-clientèle]Définition du Marché et de la clientèle
Dans cette section, il s'agit de présenter les principales conclusions de votre étude de marché, qu'elle ait été menée de manière approfondie ou plus sommaire.
Quel est votre marché ?
À quels besoins votre projet répond-il ? Et, par conséquent, sur quel marché vous positionnez-vous (par exemple : le marché du loisir, de la restauration, de la santé, etc.) ?
	









Caractéristiques de la demande (consommation)
	· Volume et évolution de la demande
· Perspectives d’évolution du niveau de consommation








Avez-vous mené une étude locale (ex : enquête ou questionnaire auprès de vos clients potentiels) ?
	









[bookmark: localisation-du-marché]Localisation du marché
	☐ Local	 ☐ Régional	 ☐ National	 ☐ Européen 	☐ International
Précisez votre zone géographique d’intervention ainsi que les atouts de votre zone de chalandise :
	









[bookmark: clientele]
Clientèle
À qui s’adresse votre produit ou votre prestation ? 
Définissez votre clientèle cible, ses attentes, ses habitudes de consommation et ses exigences.
	










Avez-vous déjà enregistré des commandes ou identifié des prospects ? Disposez-vous d’un fichier clients ?
	










Quelles sont les modalités de règlement proposées à vos clients (modes de paiement, délais, acomptes éventuels, etc.) ?
	











[bookmark: concurrence]Concurrence
Présentez vos principaux concurrents et précisez quels sont vos avantages concurrentiels.
	










[bookmark: Xebfeecdf30b78accc049395ab2ba67568cf0f51]COMMUNICATION
Quel est votre plan de communication ? 
Décrivez les outils utilisés et la stratégie mise en place.
	









Quelles actions promotionnelles et/ou campagnes publicitaires envisagez-vous de mettre en place ?
	









[bookmark: Xf12f4a0a3ac94a879239afba4dcdb1e3f996f65]CHIFFRE D'AFFAIRES
Détaillez vos prix de vente, votre taux horaire et/ou votre grille tarifaire.
	









Quelles sont les marges que vous appliquez ?
	









Votre activité présente-t-elle une saisonnalité ? Si oui, précisez-la.
	









[bookmark: Xe1061e95412a1b6440d0f3b846a1f4bf3fdd794]FOURNISSEURS
Qui sont vos principaux fournisseurs ? Quelles sont les conditions de paiement ? 
	








Quel est le montant du stock initial nécessaire ?
	








[bookmark: X3a0966c9bfc3011695118491de07158ccb67e55]SOUS-TRAITANTS
Qui sont vos principaux sous-traitants (précisez l’objet de la sous-traitance) ? Quelles sont les conditions de paiement ?
	








[bookmark: X5f7d03223b891725c94c7f1aec43d9ec697d98f]MOYENS D’EXPLOITATION
[bookmark: les-moyens-humains]Les moyens humains
Prévoyez-vous d’embaucher du personnel : ☐ Oui ☐ Non
	Fonction(s)
	Type de contrats
	Salaire brut mensuel
	ETP
	Date prévue d’embauche

	
	
	€
	
	

	
	
	€
	
	

	
	
	€
	
	


Décrivez l’organisation prévue au sein de l’entreprise : répartition des rôles entre associés et salariés, tâches attribuées, horaires de travail, etc.
	








[bookmark: les-locaux]Les locaux
Adresse : 
Code postal : 	Ville : 
Zone : 	☐ Centre-ville piéton	☐ Zone artisanale/Industrielle
	☐ ZUS – ZRR 	☐ Galerie marchande
	☐ À mon domicile	☐ Autre : 
Superficie totale des locaux : 			m²
Possibilité de parking clientèle : 	☐ Oui 	 ☐ Non
État des lieux succinct (Qu'accueillait le local auparavant ? Quel est son état actuel ? Listez les travaux à prévoir avec les montants estimés, les diagnostics réalisés et précisez s’il est adapté aux personnes à mobilité réduite (PMR).
	







Pour l'acquisition de ces locaux, vous aurez comme charges :
☐ Droit au bail : 	€
☐ Pas de porte : 	€
☐ Loyer Mensuel + charges : 			 €
☐ Cautions : 			 €
☐ Frais (agence immo, notaire, avocat ...) : 			 €
Quelle est la nature du bail ?
☐ Commercial 
☐ tous commerces / ☐ activités spécifiques (à préciser) : 
☐ Précaire	☐ Professionnel 	☐ Civil
☐ Autre : 
Durée du bail : 
Date de signature prévue ou réalisée :
Date de fin du bail : 
[bookmark: Xdef93b97d837ffd1221f7642a01f9002b0d487f]TRANSITION ÉCOLOGIQUE ET SOCIÉTALE
Pour toute demande de financement, il est obligatoire de compléter l’Impact Région Sud :
📌 La Région Sud vous met à disposition un outil Impact Région Sud
Le diagnostic est à transmettre à votre chargé d’affaires.
[bookmark: Xdce28dd51c0caef00e0359f561e89a9af895182]

4. FICHE SIGNALÉTIQUE DE L'ENTREPRISE
Date de création de l'entreprise : 
Raison sociale : 
N° Siren :
Nom commercial : 
Adresse du siège social : 
Code postal : 	Ville : 
[bookmark: forme-juridique]Forme juridique
☐ Entreprise Individuelle	
☐ EURL / SARL	Montant du capital social : 
☐ SASU / SAS	Montant du capital social : 			
☐ Autre, précisez : 
Montant du capital (uniquement pour les sociétés)
Montant déclaré : 			€
Montant libéré : 			€
[bookmark: X4aa3162fb9e450f73bdace47c96be551514a918]Structure du capital (uniquement pour les sociétés)
	NOM
	PRÉNOM
	% CAPITAL
	STATUT

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	


Statut : gérant - gérant minoritaire - gérant salarié - cogérant - salarié - président - directeur général - associé
[bookmark: régime-fiscal]Régime fiscal
☐ Auto-entrepreneur / micro 	☐ Réel normal		 ☐ Réel simplifié
Régime de TVA
☐ Option franchise en base de TVA
[bookmark: régime-dimposition]Régime d'imposition
[bookmark: conseils]☐ Impôt sur les sociétés (IS)	☐ Impôt sur le revenu des personnes physiques (IRPP)
Conseils
	PARTENAIRES
	Nom de la structure
	Interlocuteur
	Coordonnées

	Structure d'accompagnement
(BGE, IRCE, Premières Sud, etc.)
	 
	 
	 

	Expert-comptable
	 
	 
	 

	Avocat
	 
	 
	 

	Assurance
	 
	 
	 

	Banque professionnelle
	 
	 
	

	Autres (ex : notaires)
	
	
	


N’hésitez pas si besoin à contacter nos partenaires (banques, avocats, assureurs, experts-comptables)
📌 Lien vers le guide des partenaires IPA


ANNEXE - FOCUS CROISSANCE (cliquer sur le triangle à gauche du mot annexe)
À remplir uniquement en cas de croissance
Présentez l’historique de votre entreprise
	










Décrivez précisément votre projet de développement
	










Chiffres depuis le démarrage de l'activité
	
	Année N
	Année N-1
	Année N-2
	Année N-3

	Nombre de mois d’exercice
	
	
	
	

	Effectif
	
	
	
	

	Chiffre d’affaires
	
	
	
	

	Résultat comptable
	
	
	
	





ANNEXE - FOCUS REPRISE (cliquer sur le triangle à gauche du mot annexe)
À remplir uniquement en cas de reprise d'entreprise
Nature de la reprise
☐ Achat du fonds de commerce
☐ Achat de parts sociales - pourcentage de parts reprises ? 	%
Nb : Les rachats de parts inférieurs à 51% du capital ne sont pas éligibles aux financements IPA
Nom et prénom du cédant : 
Présentez l’historique de l’entreprise  (date de création et événements marquants) ainsi que les motifs de la cession
	










Les chiffres d'affaires et résultats des 3 dernières années :
	Année
	Chiffre d'affaires
	Résultat

	N
	€
	€

	N-1
	€
	€

	N-2
	€
	€


Disposez-vous d’une situation comptable semestrielle (obligatoire si + de 6 mois)
Chiffre d’affaires :	Résultat :
Date de signature du compromis :	Date de signature de l’acte définitif :
Montant du rachat : 			€
Quel est le montant du stock repris ? Est-il inclus dans le prix de cession ?
Précisez les clauses suspensives (obtention de prêt bancaire, renouvellement de bail, réalisation de travaux, etc.) :
	










Effectif salarié lors de la reprise : 
Combien de salariés allez-vous reprendre : 
En cas de rachat de part sociales
Allez-vous créer une holding : 	☐ Oui 	☐ Non
Quel est le montant des réserves et des disponibilités que vous prévoyez de reprendre ?
Listez les crédits en cours de remboursement (montant, mensualité, date de fin) :
	











Précisez le montant de la garantie de passif :
Listez les contrats fournisseurs en cours
	















ANNEXE - FOCUS FRANCHISE (cliquer sur le triangle à gauche du mot annexe)
À remplir uniquement en cas de franchise
Pourquoi avez-vous fait le choix de vous appuyer sur une franchise ?
	






Nom de la franchise retenue : 
Siège social : 
Site WEB : 
Avez-vous rencontré d’autres enseignes ou franchises dans ce secteur ? Si oui, lesquelles ?
	






Quelles sont les raisons qui ont motivé le choix de cette franchise ?
	






Année de création de la franchise : 
Evolution depuis l'origine :
Nb de créations : 
Nb de cessations : 
Nb de franchisés en activité : 
Concernant les cessations, avez-vous des informations par la franchise sur les raisons de défaillances ? Si oui lesquelles ?
	






Avez-vous eu des contacts avec d'autres franchisés ? Si oui lesquels ? Pour quels enseignements et apports ?
	






Avez-vous obtenu de la part de la franchise des éléments sur le bilan des franchisés en activité ? 
☐ Oui	☐ Non
Si oui, quels sont les principaux chiffres clés ?
	







Avez-vous signé le contrat de franchise ?     ☐ Oui ☐ Non
Récapitulatif des frais liés à la franchise (TTC)
Droit d'entrée : 	€
Études : 	€
Formation : 	€
Communication de départ : 	€
Aménagements locaux : 	€
Redevance sur CA : 	€
Redevance communication : 	€
Avez-vous une exclusivité territoriale (cf. contrat franchise) ? 	☐ Oui 	☐ Non 
Si oui préciser l'étendue.
	








Quelle est la durée de contrat de franchise ? Quelles sont les conditions de son renouvellement et de sa sortie (cf. contrat franchise) ?
	













ANNEXE - FOCUS INNOVATION (cliquer sur le triangle à gauche du mot annexe)
La solution innovante 
Présentation claire de votre projet / solution. Quel est le besoin ou le problème concret auquel vous répondez ?
En quoi est-il innovant au regard de ce qui existe aujourd’hui (technologie, usage, modèle économique) ?
	








État d’avancement & preuve de concept 
Où en êtes-vous ? (Prototype, pilote, retours utilisateurs, premiers résultats…) 
	







Réalisations concrètes déjà effectuées. Soutiens et partenariats déjà obtenus
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